Rechtsinfo

Kaufen Sie nicht die

Steuerberatung im Sack

Steuerberatung ist eine héchstper-
sonliche Dienstleistung. Im Idealfall ist
Ihr Steuerberater hr ganz persoénli-
cher Begleiter — in vielen wirtschaft-
lichen Fragen. Manchmal ist er auch
Seelentréster, Ratgeber und Beicht-
* vater in einer Person. Erich Wolf gibt
Tipps, wie Sie aus derVielzahl an An-
geboten den Richtigen oder die Rich-
tige finden kénnen.

Der Beste ist nicht immer der Rich-
tige, und gibt es den Besten Uber-
haupt? Wer ist der beste Dichter,
Awutor; Singer, Arzt, Sportler, etc.? Der
.Beste" ist eine Sache des Ge-
schmacks je nach der subjektiven Be-
urteilung des Klienten.

farbenlkreis

Primir geht es um die Frage, welche
Art der Dienstleistung benétige ich
und was bin ich daflir bereit zu zah-
len? Je konkreter man diese Fragen
zu Beginn einer Geschaftsbeziehung
definiert und eingrenzt, desto nach-
haltiger und langfristig erfolgreich
wird sich diese entwickeln,

Standardleistungen oder
Spezialfragen — was wird
benétigt?

Die meisten Steuerberater geben
nicht gern zu, dass sie am liebsten ei-
gentlich nur ,,Routineleistungen” wie
die laufende Buchhaltung, Lohnver-
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rechnung und die Erstellung von Eir
nahmen-Ausgaben-Rechnunge
oder Bilanzen verkaufen mochte
Die Kanzleien arbeiten als , Papierf:
briken", ihre Organisationsstruktur i
mit Apotheken vergleichbar. S
haben viele kleine Kunden, sind be
tens mit Hard- und Software ausgt
stattet und kdnnen in der Regel sel
effizient die Belege ihrer Kunden ve
arbeiten. Die personliche Beratur
muss ebenfalls zeitékonomisch fun
tionieren. In diesen Kanzleien zahle
Sie sicher den ginstigsten Preis, b
kommen aber vielleicht nicht imm
viel zeitliche Aufmerksamkeit und B
treuung — auBer der Chef intere
siert sich personlich fir lhren Fall.



Das krasse Gegentell ist die Steuer-
beratungskanzlei als Herzchirurgie”.
Diese Kanzleien schreiben oft schrift-
liche Gutachten und Expertisen Uber
mehrere hundert Seiten. Sie sind
hochspezialisiert in einigen Nischen
wie z.B. dem Umgrindungssteuer
recht oder der Erstellung von , Krida-
gutachten” fur das Gericht. Manch-
mal gibt es auch Spezialisierungen in
einer bestimmten Branche wie z. B.
Investmentfonds oder im Bau- bzw.
Gastronomiegeschaft. Letztere Bran-
chen sind klassische Risikogeschifts-
gebiete” fur die Finanz — Sie soliten
sich von einem Spezialisten beraten
lassen! Es gilt der Grundsatz: Die
Klienten suchen sich das Fachgebiet
_ und nicht umgekehrt.

Wie erkennt man den

angemessenen Preis

Steuerberater und ihre Klienten wol-
len beide eine faire Preisvereinba-
pung — nNur leider Klafft manchmal
swischen den Vorstellungen iber
fair'* eine ziemlich grafle Licke. Ein
Tipp: Veranbaren Sie ein Pauschal-
honatar oder — wenn der genaue
Umfang des Mengengeriistes " noch
nicht exakt definierbar ist — fixieran
Sie die Grundlagen fir die Vereinba-
rung eines Honorars. Zum Beispiel 2
Euro flir jeden verarbeiteten Releg,

Rechtsinfo

Lassen Sie sich keinesfalls auf eine
bloe  Stundenvereinbarung ein!
SchlieBlich muss thr ganz personli-
cher Dienstleister erst lernen, wie Sie
Ihre Belege fiihren und Ihr Geschéfts-
leben organisieren! Und wihrend
der Phase des gegenseitigen Kennen-
lernens laufen viele Lernstunden an
_ die Frage stellt sich dann meistens:
\Wer soll das bezahlen, wer hat so viel
Geld? Fragen Sie aber nach seinem
Stundentarif — Ublich sind Tarife von
120 Euro bis 200 Euro je nach
Schwierigkeit der Causa.

Und organisieren Sie sich selber gut.
Je besser Ihre Vorbereitungen auf das
Gesprach, je sorgfiltiger Sie lhre Be-
legsammiung fuhren, desto geringer
wird hr Honorar ausfallen. Dies ist
swar eine Binsenweisheit, die beruf-
liche Praxis zeigt jedoch, dass der ge-
sunde Hausverstand oft in der Hitze
der Kampfe um das tagliche Brot ver-
loren geht.

Ende mit Schrecken oder
Schrecken ohne Ende

Viele Steuerberater haben den Pas-
sus in ihren Allgemeinen Geschafts-
bedingungen, dass bei der Be-
endigung des Dauerschuldverhaltnis-
ses wihrend einer Kuindigungszeit
von drei Monaten emn Leistungsho-
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norar verrechnet werden kann, ob-
wohl keine Leistung mehr erbracht
wird. Ein Tipp, der lhnen viel Geld
sparen kann: Reklamieren Sie diesen
Passus aus lhrenVertrigen bereits zu
Beginn der Geschiftsbeziehung he-
raus und vereinbaren Sie eine Probe-
seit, wihrend derer Sie jederzeit aus
dem Werkvertrag heraus konnen.

Last but not least

Es muss die Chemie stimmen! Su-
chen Sie sich einen Beraten der zu
Ihnen passt! Vertrauen Sie auf Ihr
Bauchgefihl. Und rmachen Sie dann
dennoch klare Vertrage und organt-
sieren Sie Ihre Belege mit der grofit-
méglichen Sorgfalt. Wenn Sie den-
Kken, die Belegsortierung macht oh-
nehin Ihr Steuerberater fli Sie, dann
kénnten Sie bereits enen arofien
Fehler begangen haben.

fer, Steuerberater und Universitits-
\aktor. Er st leidenschafticher Berater

der Berater und Spezialist in vielen
Bereichen, Seine Vortrige sind Oster-

ichweit geschitzt und als Fach-
buchautor hat er sich einen Namen
in der Branche gemacht. Er lebt und
arbeitet in Wien.

Details finden Sie unter
www.steuerwolf.at

Mag. Erich Wolf
Wirtschaftsprifer
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